/
W%ﬁ)

COD: OP-040AB-22
7908403521043

SOCORRO

PREFEITURA MUNICIPAL DA ESTANCIA DE SOCORRO
DO ESTADO DE SAO PAULO

Orientador Social

EDITAL DE ABERTURA PARA O CONCURSO PUBLICO DE PROVAS E TITULOS N2 01/2022



INDICE

Lingua Portuguesa

1. Interpretagdo @ COMPreeNnSa0 de 1EXE0. . ..ottt et et e e e e e 01
2. Ortografia (de acordo com Novo Acordo Ortografico) .. ...ttt e e e e et et e 09
S Yol =T o U =Y or- o 1 10
N o 0 AU - o [ R P 11
5. Regénciaverbal @ NomiNal. .. ... o e e e 12
6. Sintaxe: crase, regéncia, CONCOrdaNCia, PrONMOME . . o\ vttt ettt e et e e e e et e e et e e e ettt e 12
7. EMPrEgO 0OS POIGUEBS. v vt ittt ettt e e e e e e e e e e e e e e e 15
8. Morfologia: formagdo de palavras, flexdo nominal e conjugagdo verbal. ... ... ... i 15
9. Figuras de linguagem, de pensamento € e SINTaXE . . ..ottt ittt ettt ettt e e e 22
10. Significagd@o das Palavras . . ... oot e e e 24
’ [
Matematica
1. Numeros inteiros e racionais: OperagGes. Multiplos e divisores de nUmeros naturais. ............c.ouiiriiennenennen.n. 01
2. Sistema decimal de medidas, sistema de medidas do tempo, sistema monetario brasileiro, medidas de comprimento, superficie, vol-
(8T a TN 0 T 1Y PP 10
3. Razles, proporgles, regra de trés simples @ POrCENTAGEM. . . ..ttt ettt ettt e e e e et et e 14
4. Geometria: Perimetros, reas @ VOIUMES. . . ...ttt ettt ettt e ettt e e et e e et e e e e 18
5. Raciocinio Légico-Matematico. Resolugdo de situagdes problema. . ... ... e 30
7 [
Informatica
1. Conhecimentos sobre principios basicos de informatica: Microsoft Windows 7 (Seven ou superior); ..........coouinennen... 01
2. Microsoft Office 2007 ou superior: Word, EXcel, POWEr POINt; . .. ..o u it i e e et et e et e e 07
3. Navegadores de Internet: Internet Explorer e Google Chrome. Versdo 2007 e/ou versdo atualizada. Correio eletronico (webmail). . .12
4. Conceitos basicos de software @ hardWare. . ... ... ..ottt e e 24
5. Conceito e organizacdo de arquivos (pastas/diretOrios). . ... .ottt 25
6. NogGes basicas de analise @ armazenamento de dados . ... ..ttt e e e e 28




INDICE

Conhecimentos Especificos

Orientador Social
1. Conhecimentos basicos sobre a rotina do trabalho, compativel comafungdo ...........coi it 01
2. Freire. P educagdo e mudanga. S30 paulo: paz e terra, 1994 . . ... it e e 01
3. Leifederal n2 8.069/90 — Estatuto da crianca @ do adolesCente. . ... oottt 14
4. Leifederal n® 8.742/93 Lei organica da assisténcia social (10as). .. ... . i 53
5. Principios éticos e fundamentos Para @ @dUCAGCE0 . . .. ..ottt ittt et e e e e e 62
6. Normas basicas de seguranga em unidades SOCIOEAUCATIVAS . . . ..ot v ittt it e et e e 68
7. Normativas internacionais para a protec¢do de jovens privados de liberdade e para a administracdo da justica da infancia e da juven-
tude (onu — unicef). Declaragdo universal dos direitos das criangas (unicef) . ... ... i 69
8. Declaragdo universal de direitos NUMaNOS. . . ..ottt e et e et e e e e e 70
9. Nogdes bdsicas sobre a pedagogia do Oprimido . ... ...t e 72
10. Arelevancia da presenca, do vinculo e do exemplo como componentes do processo educativo. .. .........coviinnennnn... 73
11. A concepgdo de protagonismo JUVENIL . . ..ottt e e e e e e e 76
12. Sinase - sistema nacional de atendimento sOCIO-edUCAtIVO . . .. ..ottt e 77
13. Plano nacional de promogdo, protecao e defesa do direito de criangas e adolescentes a convivéncia familiar e comunitaria . . . .. 78
14. Plano nacional de enfrentamento a violéncia contra criangas e adolescentes . . .. ..ottt 80
15. Plano nacional de enfrentamento a violéncia contra criangas e adolescentes . . ...ttt i i e 82

16. Plano nacional de enfrentamento a violéncia contra criangas e adolescentes . ... ..ottt ittt e 82




LINGUA PORTUGUESA

INTERPRETAGAO E COMPREENSAO DE TEXTO

Compreender e interpretar textos é essencial para que o obje-
tivo de comunicagdo seja alcangado satisfatoriamente. Com isso, €
importante saber diferenciar os dois conceitos. Vale lembrar que o
texto pode ser verbal ou ndo-verbal, desde que tenha um sentido
completo.

A compreensao se relaciona ao entendimento de um texto e
de sua proposta comunicativa, decodificando a mensagem explici-
ta. S6 depois de compreender o texto que é possivel fazer a sua
interpretagao.

A interpretag¢do sdo as conclusdes que chegamos a partir do
conteudo do texto, isto é, ela se encontra para além daquilo que
esta escrito ou mostrado. Assim, podemos dizer que a interpreta-
¢do é subjetiva, contando com o conhecimento prévio e do reper-
tério do leitor.

Dessa maneira, para compreender e interpretar bem um texto,
€ necessario fazer a decodificacdo de cddigos linguisticos e/ou vi-
suais, isto é, identificar figuras de linguagem, reconhecer o sentido
de conjungdes e preposicbes, por exemplo, bem como identificar
expressoes, gestos e cores quando se trata de imagens.

Dicas praticas

1. Faga um resumo (pode ser uma palavra, uma frase, um con-
ceito) sobre o assunto e os argumentos apresentados em cada pa-
ragrafo, tentando tragar a linha de raciocinio do texto. Se possivel,
adicione também pensamentos e inferéncias proprias as anotagdes.

2. Tenha sempre um diciondrio ou uma ferramenta de busca
por perto, para poder procurar o significado de palavras desconhe-
cidas.

3. Fique atento aos detalhes oferecidos pelo texto: dados, fon-
te de referéncias e datas.

4. Sublinhe as informagdes importantes, separando fatos de
opinides.

5. Perceba o enunciado das questdes. De um modo geral, ques-
tdes que esperam compreensdo do texto aparecem com as seguin-
tes expressdes: o autor afirma/sugere que...; segundo o texto...; de
acordo com o autor... Ja as questdes que esperam interpretagdo do
texto aparecem com as seguintes expressoes: conclui-se do texto
que...; o texto permite deduzir que...; qual é a inten¢do do autor
quando afirma que...

Tipologia Textual

A partir da estrutura linguistica, da fun¢do social e da finali-
dade de um texto, é possivel identificar a qual tipo e género ele
pertence. Antes, é preciso entender a diferenca entre essas duas
classificagdes.

Tipos textuais

A tipologia textual se classifica a partir da estrutura e da finali-
dade do texto, ou seja, esta relacionada ao modo como o texto se
apresenta. A partir de sua fungdo, é possivel estabelecer um padrédo
especifico para se fazer a enunciagdo.

Veja, no quadro abaixo, os principais tipos e suas caracteristi-
cas:

Apresenta um enredo, com acgles e
relagdes entre personagens, que ocorre
em determinados espago e tempo. E
contado por um narrador, e se estrutura
da seguinte maneira: apresentagdo >
desenvolvimento > climax > desfecho

TEXTO NARRATIVO

Tem o objetivo de defender determinado
ponto de vista, persuadindo o leitor a
partir do uso de argumentos soélidos.
Sua estrutura comum é: introdugdo >
desenvolvimento > conclusdo.

TEXTO
DISSERTATIVO
ARGUMENTATIVO

Procura expor ideias, sem a necessidade
de defender algum ponto de vista. Para
isso, usa-se comparacgoes, informacdes,
definicbes, conceitualizagbes etc. A
estrutura segue a do texto dissertativo-
argumentativo.

TEXTO EXPOSITIVO

Expde acontecimentos, lugares, pessoas,
de modo que sua finalidade é descrever,
ou seja, caracterizar algo ou alguém. Com
isso, € um texto rico em adjetivos e em
verbos de ligagdo.

TEXTO DESCRITIVO

Oferece instrugcdes, com o objetivo de
orientar o leitor. Sua maior caracteristica
sdo os verbos no modo imperativo.

TEXTO INJUNTIVO

Géneros textuais

A classificacdo dos géneros textuais se dd a partir do reconhe-
cimento de certos padrdes estruturais que se constituem a partir
da fungdo social do texto. No entanto, sua estrutura e seu estilo
ndo sdo tdo limitados e definidos como ocorre na tipologia textual,
podendo se apresentar com uma grande diversidade. Além disso, o
padrdo também pode sofrer modificagdes ao longo do tempo, as-
sim como a propria lingua e a comunicagao, no geral.

Alguns exemplos de géneros textuais:

e Artigo

¢ Bilhete

e Bula

e Carta

e Conto

e Crbnica

e E-mail

e Lista

e Manual

¢ Noticia

e Poema

e Propaganda

* Receita culindria

® Resenha

e Semindrio

Vale lembrar que é comum enquadrar os géneros textuais em
determinados tipos textuais. No entanto, nada impede que um tex-
to literario seja feito com a estruturagdo de uma receita culinaria,
por exemplo. Entdo, fique atento quanto as caracteristicas, a finali-
dade e a fungdo social de cada texto analisado.

ARGUMENTAGCAO

O ato de comunicagdo ndo visa apenas transmitir uma informa-
¢do a alguém. Quem comunica pretende criar uma imagem positiva
de si mesmo (por exemplo, a de um sujeito educado, ou inteligente,
ou culto), quer ser aceito, deseja que o que diz seja admitido como
verdadeiro. Em sintese, tem a intengdo de convencer, ou seja, tem
o desejo de que o ouvinte creia no que o texto diz e faga o que ele
propoe.

Se essa ¢é a finalidade ultima de todo ato de comunicagdo, todo
texto contém um componente argumentativo. A argumentagdo é o
conjunto de recursos de natureza linguistica destinados a persuadir




a pessoa a quem a comunicagdo se destina. Estd presente em todo
tipo de texto e visa a promover adesdo as teses e aos pontos de
vista defendidos.

As pessoas costumam pensar que o0 argumento seja apenas
uma prova de verdade ou uma razdo indiscutivel para comprovar a
veracidade de um fato. O argumento é mais que isso: como se disse
acima, é um recurso de linguagem utilizado para levar o interlocu-
tor a crer naquilo que esta sendo dito, a aceitar como verdadeiro o
que estd sendo transmitido. A argumentagdo pertence ao dominio
da retdrica, arte de persuadir as pessoas mediante o uso de recur-
sos de linguagem.

Para compreender claramente o que é um argumento, é bom
voltar ao que diz Aristételes, filésofo grego do século IV a.C., numa
obra intitulada “Tdpicos: os argumentos séo uteis quando se tem de
escolher entre duas ou mais coisas”.

Se tivermos de escolher entre uma coisa vantajosa e uma des-
vantajosa, como a saude e a doenga, ndo precisamos argumentar.
Suponhamos, no entanto, que tenhamos de escolher entre duas
coisas igualmente vantajosas, a riqueza e a saude. Nesse caso, pre-
cisamos argumentar sobre qual das duas é mais desejavel. O argu-
mento pode entdo ser definido como qualquer recurso que torna
uma coisa mais desejavel que outra. Isso significa que ele atua no
dominio do preferivel. Ele é utilizado para fazer o interlocutor crer
que, entre duas teses, uma é mais provavel que a outra, mais pos-
sivel que a outra, mais desejavel que a outra, é preferivel a outra.

O objetivo da argumentagdo nao é demonstrar a verdade de
um fato, mas levar o ouvinte a admitir como verdadeiro o que o
enunciador esta propondo.

Ha uma diferencga entre o raciocinio légico e a argumentagdo.
O primeiro opera no dominio do necessario, ou seja, pretende
demonstrar que uma conclusdo deriva necessariamente das pre-
missas propostas, que se deduz obrigatoriamente dos postulados
admitidos. No raciocinio légico, as conclusdes ndo dependem de
crengas, de uma maneira de ver o mundo, mas apenas do encadea-
mento de premissas e conclusdes.

Por exemplo, um raciocinio légico é o seguinte encadeamento:

A éigual a B.

Aéiguala C.

Entdo: C é igual a A.

Admitidos os dois postulados, a conclusdo &, obrigatoriamente,
que C é igual a A.

Outro exemplo:

Todo ruminante é um mamifero.

A vaca é um ruminante.

Logo, a vaca é um mamifero.

Admitidas como verdadeiras as duas premissas, a conclusdo
também serd verdadeira.

No dominio da argumentacdo, as coisas sado diferentes. Nele,
a conclusdo ndo é necessaria, ndo é obrigatdria. Por isso, deve-se
mostrar que ela é a mais desejavel, a mais provavel, a mais plau-
sivel. Se o Banco do Brasil fizer uma propaganda dizendo-se mais
confidvel do que os concorrentes porque existe desde a chegada
da familia real portuguesa ao Brasil, ele estara dizendo-nos que um
banco com quase dois séculos de existéncia é sélido e, por isso, con-
fidvel. Embora ndo haja relagdo necessaria entre a solidez de uma
instituicdo bancdria e sua antiguidade, esta tem peso argumentati-
vo na afirmagdo da confiabilidade de um banco. Portanto é provével
que se creia que um banco mais antigo seja mais confidvel do que
outro fundado hd dois ou trés anos.

Enumerar todos os tipos de argumentos é uma tarefa quase
impossivel, tantas sdo as formas de que nos valemos para fazer as
pessoas preferirem uma coisa a outra. Por isso, é importante enten-
der bem como eles funcionam.

LINGUA PORTUGUESA

J& vimos diversas caracteristicas dos argumentos. E preciso
acrescentar mais uma: o convencimento do interlocutor, o audité-
rio, que pode ser individual ou coletivo, serd tanto mais facil quanto
mais os argumentos estiverem de acordo com suas crengas, suas
expectativas, seus valores. Ndo se pode convencer um auditério
pertencente a uma dada cultura enfatizando coisas que ele abomi-
na. Sera mais facil convencé-lo valorizando coisas que ele considera
positivas. No Brasil, a publicidade da cerveja vem com frequéncia
associada ao futebol, ao gol, a paixdo nacional. Nos Estados Unidos,
essa associacdo certamente ndo surtiria efeito, porque la o futebol
nao é valorizado da mesma forma que no Brasil. O poder persuasivo
de um argumento estd vinculado ao que é valorizado ou desvalori-
zado numa dada cultura.

Tipos de Argumento

Ja verificamos que qualquer recurso linguistico destinado a fa-
zer o interlocutor dar preferéncia a tese do enunciador é um argu-
mento.

Argumento de Autoridade

E a citacdo, no texto, de afirmacdes de pessoas reconhecidas
pelo auditério como autoridades em certo dominio do saber, para
servir de apoio aquilo que o enunciador estd propondo. Esse recur-
so produz dois efeitos distintos: revela o conhecimento do produtor
do texto a respeito do assunto de que estd tratando; dd ao texto a
garantia do autor citado. E preciso, no entanto, ndo fazer do texto
um amontoado de citagBes. A citagdo precisa ser pertinente e ver-
dadeira

Exemplo:

“A imaginagdo é mais importante do que o conhecimento.”

Quem disse a frase ai de cima ndo fui eu... Foi Einstein. Para
ele, uma coisa vem antes da outra: sem imagina¢do, ndo hd conhe-
cimento. Nunca o inverso.

Alex José Periscinoto.
In: Folha de S. Paulo, 30/8/1993, p. 5-2

A tese defendida nesse texto é que a imaginagdo é mais impor-
tante do que o conhecimento. Para levar o auditério a aderir a ela,
o enunciador cita um dos mais célebres cientistas do mundo. Se
um fisico de renome mundial disse isso, entdo as pessoas devem
acreditar que é verdade.

Argumento de Quantidade

E aquele que valoriza mais o que é apreciado pelo maior nu-
mero de pessoas, 0 que existe em maior nimero, o que tem maior
duragdo, o que tem maior numero de adeptos, etc. O fundamento
desse tipo de argumento é que mais = melhor. A publicidade faz
largo uso do argumento de quantidade.

Argumento do Consenso

E uma variante do argumento de quantidade. Fundamenta-se
em afirmac¢Ges que, numa determinada época, sdo aceitas como
verdadeiras e, portanto, dispensam comprovagdes, a menos que o
objetivo do texto seja comprovar alguma delas. Parte da ideia de
que o consenso, mesmo que equivocado, corresponde ao indiscu-
tivel, ao verdadeiro e, portanto, é melhor do que aquilo que nao
desfruta dele. Em nossa época, sdo consensuais, por exemplo, as
afirmacGes de que o meio ambiente precisa ser protegido e de que
as condi¢Bes de vida sdo piores nos paises subdesenvolvidos. Ao
confiar no consenso, porém, corre-se o risco de passar dos argu-
mentos validos para os lugares comuns, os preconceitos e as frases
carentes de qualquer base cientifica.




Argumento de Existéncia

E aquele que se fundamenta no fato de que é mais facil aceitar
aquilo que comprovadamente existe do que aquilo que é apenas
provdvel, que é apenas possivel. A sabedoria popular enuncia o ar-
gumento de existéncia no provérbio “Mais vale um pdssaro na méo
do que dois voando”.

Nesse tipo de argumento, incluem-se as provas documentais
(fotos, estatisticas, depoimentos, gravagGes, etc.) ou provas concre-
tas, que tornam mais aceitavel uma afirmacgdo genérica. Durante
a invasdo do Iraque, por exemplo, os jornais diziam que o exérci-
to americano era muito mais poderoso do que o iraquiano. Essa
afirmagdo, sem ser acompanhada de provas concretas, poderia ser
vista como propagandistica. No entanto, quando documentada pela
comparacgdo do numero de canhdes, de carros de combate, de na-
vios, etc., ganhava credibilidade.

Argumento quase logico

E aquele que opera com base nas relagdes légicas, como causa
e efeito, analogia, implicacdo, identidade, etc. Esses raciocinios sdo
chamados quase ldgicos porque, diversamente dos raciocinios |6gi-
cos, eles ndo pretendem estabelecer relagdes necessarias entre os
elementos, mas sim instituir relagdes provaveis, possiveis, plausi-
veis. Por exemplo, quando se diz “A é igual a B”, “B é igual a C”, “en-
tdo A é igual a C”, estabelece-se uma relagdo de identidade logica.
Entretanto, quando se afirma “Amigo de amigo meu é meu amigo”
nado se institui uma identidade légica, mas uma identidade provavel.

Um texto coerente do ponto de vista l6gico é mais facilmente
aceito do que um texto incoerente. Varios sdo os defeitos que con-
correm para desqualificar o texto do ponto de vista légico: fugir do
tema proposto, cair em contradigdo, tirar conclusdes que ndo se
fundamentam nos dados apresentados, ilustrar afirmagdes gerais
com fatos inadequados, narrar um fato e dele extrair generalizagGes
indevidas.

Argumento do Atributo

E aquele que considera melhor o que tem propriedades tipi-
cas daquilo que é mais valorizado socialmente, por exemplo, o mais
raro é melhor que o comum, o que é mais refinado é melhor que o
gue é mais grosseiro, etc.

Por esse motivo, a publicidade usa, com muita frequéncia, ce-
lebridades recomendando prédios residenciais, produtos de beleza,
alimentos estéticos, etc., com base no fato de que o consumidor
tende a associar o produto anunciado com atributos da celebrida-
de.

Uma variante do argumento de atributo é o argumento da
competéncia linguistica. A utilizagdo da variante culta e formal da
lingua que o produtor do texto conhece a norma linguistica social-
mente mais valorizada e, por conseguinte, deve produzir um texto
em que se pode confiar. Nesse sentido é que se diz que o modo de
dizer da confiabilidade ao que se diz.

Imagine-se que um médico deva falar sobre o estado de saude
de uma personalidade publica. Ele poderia fazé-lo das duas manei-
ras indicadas abaixo, mas a primeira seria infinitamente mais ade-
qguada para a persuasdo do que a segunda, pois esta produziria certa
estranheza e n3o criaria uma imagem de competéncia do médico:

- Para aumentar a confiabilidade do diagndstico e levando em
conta o cardter invasivo de alguns exames, a equipe médica houve
por bem determinar o internamento do governador pelo periodo de
trés dias, a partir de hoje, 4 de fevereiro de 2001.

- Para conseguir fazer exames com mais cuidado e porque al-
guns deles sdo barrapesada, a gente botou o governador no hospi-
tal por trés dias.
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Como dissemos antes, todo texto tem uma fungdo argumen-
tativa, porque ninguém fala para ndo ser levado a sério, para ser
ridicularizado, para ser desmentido: em todo ato de comunicagdo
deseja-se influenciar alguém. Por mais neutro que pretenda ser, um
texto tem sempre uma orientagdo argumentativa.

A orientagdo argumentativa é uma certa direcdo que o falante
traca para seu texto. Por exemplo, um jornalista, ao falar de um
homem publico, pode ter a inteng¢do de critica-lo, de ridiculariza-lo
ou, ao contrdrio, de mostrar sua grandeza.

O enunciador cria a orientagdo argumentativa de seu texto
dando destaque a uns fatos e ndo a outros, omitindo certos episo-
dios e revelando outros, escolhendo determinadas palavras e ndo
outras, etc. Veja:

“O clima da festa era tdo pacifico que até sogras e noras troca-
vam abragos afetuosos.”

O enunciador ai pretende ressaltar a ideia geral de que noras
e sogras nao se toleram. Ndo fosse assim, ndo teria escolhido esse
fato para ilustrar o clima da festa nem teria utilizado o termo até,
gue serve para incluir no argumento alguma coisa inesperada.

Além dos defeitos de argumentagdo mencionados quando tra-
tamos de alguns tipos de argumentag¢do, vamos citar outros:

- Uso sem delimitagdo adequada de palavra de sentido tdo am-
plo, que serve de argumento para um ponto de vista e seu contra-
rio. Sdo nog¢des confusas, como paz, que, paradoxalmente, pode ser
usada pelo agressor e pelo agredido. Essas palavras podem ter valor
positivo (paz, justica, honestidade, democracia) ou vir carregadas
de valor negativo (autoritarismo, degradagdo do meio ambiente,
injustica, corrupgao).

- Uso de afirmagdes tdo amplas, que podem ser derrubadas
por um Unico contra exemplo. Quando se diz “Todos os politicos sGo
ladrbes”, basta um Unico exemplo de politico honesto para destruir
o argumento.

- Emprego de nogdes cientificas sem nenhum rigor, fora do con-
texto adequado, sem o significado apropriado, vulgarizando-as e
atribuindo-lhes uma significacdio subjetiva e grosseira. E o caso, por
exemplo, da frase “O imperialismo de certas industrias ndo permite
que outras crescam”, em que o termo imperialismo é descabido,
uma vez que, a rigor, significa “agdo de um Estado visando a reduzir
outros a sua dependéncia politica e econémica”.

A boa argumentagdo é aquela que estd de acordo com a situa-
¢do concreta do texto, que leva em conta os componentes envolvi-
dos na discussdo (o tipo de pessoa a quem se dirige a comunicagdo,
0 assunto, etc).

Convém ainda alertar que ndo se convence ninguém com mani-
festagdes de sinceridade do autor (como eu, que ndo costumo men-
tir...) ou com declaragGes de certeza expressas em férmulas feitas
(como estou certo, creio firmemente, é claro, é dbvio, é evidente,
afirmo com toda a certeza, etc). Em vez de prometer, em seu texto,
sinceridade e certeza, autenticidade e verdade, o enunciador deve
construir um texto que revele isso. Em outros termos, essas quali-
dades ndo se prometem, manifestam-se na agao.

A argumentacdo é a exploragdo de recursos para fazer parecer
verdadeiro aquilo que se diz num texto e, com isso, levar a pessoa a
que texto é enderecado a crer naquilo que ele diz.

Um texto dissertativo tem um assunto ou tema e expressa um
ponto de vista, acompanhado de certa fundamentagdo, que inclui
a argumentagdo, questionamento, com o objetivo de persuadir. Ar-
gumentar é o processo pelo qual se estabelecem relagdes para che-
gar a conclusdo, com base em premissas. Persuadir € um processo
de convencimento, por meio da argumentac¢do, no qual procura-se
convencer os outros, de modo a influenciar seu pensamento e seu
comportamento.




MATEMATICA

NUMEROS INTEIROS E RACIONAIS: OPERAGOES. MULTIPLOS E DIVISORES DE NUMEROS NATURAIS

Conjunto dos niimeros inteiros - z
O conjunto dos nimeros inteiros € a reunido do conjunto dos numeros naturaisN ={0, 1, 2, 3, 4,..., n,...},(N C Z); o conjunto dos opos-
tos dos niUmeros naturais e o zero. Representamos pela letra Z.

N CZ (N esta contido em 2)

Subconjuntos:
SIMBOLO | REPRESENTACAO DESCRICAO
* Z* Conjunto dos numeros inteiros ndo nulos
+ Z, Conjunto dos numeros inteiros ndo negativos
*e+ z*, Conjunto dos numeros inteiros positivos
- Z_ Conjunto dos nimeros inteiros ndo positivos
*e- 7*_ Conjunto dos nimeros inteiros negativos

Observamos nos numeros inteiros algumas caracteristicas:

e Mddulo: distdncia ou afastamento desse niUmero até o zero, na reta numérica inteira. Representa-se o médulo por | |. O médulo de
qualquer numero inteiro, diferente de zero, é sempre positivo.

e Numeros Opostos: dois nimeros sao opostos quando sua soma é zero. Isto significa que eles estdo a mesma distancia da origem
(zero).

| [ ' | POSITIVOS
8 7 6 5-4 3 2 1 0 +41 +2 +3 44 +5 +6 +7 48

NEGATIVOS Aunidades 4 unidades

Somando-se temos: (+4) + (-4) = (-4) + (+4) = 0

Operagoes
e Soma ou Adigao: Associamos aos numeros inteiros positivos a ideia de ganhar e aos numeros inteiros negativos a ideia de perder.

ATENCAO: O sinal (+) antes do nimero positivo pode ser dispensado, mas o sinal () antes do nimero negativo nunca pode ser
dispensado.

e Subtragdo: empregamos quando precisamos tirar uma quantidade de outra quantidade; temos duas quantidades e queremos saber
guanto uma delas tem a mais que a outra; temos duas quantidades e queremos saber quanto falta a uma delas para atingir a outra. A
subtragdo é a operagdo inversa da adi¢do. O sinal sempre serda do maior nimero.

ATENCAO: todos parénteses, colchetes, chaves, ntimeros, ..., entre outros, precedidos de sinal negativo, tem o seu sinal invertido,
ou seja, é dado o seu oposto.




Exemplo:

(FUNDACAO CASA — AGENTE EDUCACIONAL — VUNESP) Para
zelar pelos jovens internados e orienta-los a respeito do uso ade-
quado dos materiais em geral e dos recursos utilizados em ativida-
des educativas, bem como da preservagdo predial, realizou-se uma
dindmica elencando “atitudes positivas” e “atitudes negativas”, no
entendimento dos elementos do grupo. Solicitou-se que cada um
classificasse suas atitudes como positiva ou negativa, atribuindo
(+4) pontos a cada atitude positiva e (-1) a cada atitude negativa.
Se um jovem classificou como positiva apenas 20 das 50 atitudes
anotadas, o total de pontos atribuidos foi

(A) 50.

(B) 45.

(C) 42.

(D) 36.

(E) 32.

Resolugao:

50-20=30 atitudes negativas
20.4=80

30.(-1)=-30

80-30=50

Resposta: A

o Multiplicagdo: é uma adicdo de nimeros/ fatores repetidos.
Na multiplicagdo o produto dos nimeros a e b, pode ser indicado
porax b, a.b ouainda ab sem nenhum sinal entre as letras.

e Divisdo: a divisdo exata de um nuimero inteiro por outro nu-
mero inteiro, diferente de zero, dividimos o mddulo do dividendo
pelo médulo do divisor.

ATENCAO:

1) No conjunto Z, a divisdo néo é comutativa, néo é associativa
e ndo tem a propriedade da existéncia do elemento neutro.

2) Ndo existe divisdo por zero.

3) Zero dividido por qualquer numero inteiro, diferente de zero,
é zero, pois o produto de qualquer numero inteiro por zero é igual
a zero.

Na multiplicagdo e divisdo de niumeros inteiros é muito impor-
tante a REGRA DE SINAIS:

Sinais iguais (+) (+); (-) (-) = resultado sempre positivo.

Sinais diferentes (+) (-); (-) (+) = resultado sempre
negativo.

Exemplo:

(PREF.DE NITEROI) Um estudante empilhou seus livros, obten-
do uma Unica pilha 52cm de altura. Sabendo que 8 desses livros
possui uma espessura de 2cm, e que os livros restantes possuem
espessura de 3cm, o nimero de livros na pilha é:

(A) 10

(B) 15

(C) 18

(D) 20

(E) 22

Resolugao:

S3o 8 livrosde 2 cm: 8.2 =16 cm

Como eu tenho 52 cm ao todo e os demais livros tem 3 cm,
temos:

52 - 16 =36 cm de altura de livros de 3 cm

MATEMATICA

36:3=12livrosde 3 cm
O total de livros da pilha: 8 + 12 = 20 livros ao todo.
Resposta: D

e Potenciagao: A poténcia a” do nimero inteiro a, é definida
como um produto de n fatores iguais. O nimero a é denominado a
base e o nUmero n é o expoente.a"=axaxaxax..xa,aé mult-
plicado por a n vezes. Tenha em mente que:

—Toda poténcia de base positiva € um nimero inteiro positivo.

—Toda poténcia de base negativa e expoente par é um nimero
inteiro positivo.

— Toda poténcia de base negativa e expoente impar é um nu-
mero inteiro negativo.

Propriedades da Potencia¢do

1) Produtos de Poténcias com bases iguais: Conserva-se a base
e somam-se os expoentes. (—a)®. (—a)® = (—a)*** = (-a)°

2) Quocientes de Poténcias com bases iguais: Conserva-se a
base e subtraem-se os expoentes. (-a)®: (-a)® = (-a)®~° = (-a)?

3) Poténcia de Poténcia: Conserva-se a base e multiplicam-se
os expoentes. [(-a)°]? = (-a)*-2 = (-a)*°®

4) Poténcia de expoente 1: E sempre igual & base. (-a)' = -a e
(+a)t=+a

5) Poténcia de expoente zero e base diferente de zero: E igual
al.(+a)’=1le(-b)°=1

Conjunto dos niimeros racionais - Q m

Um numero racional é o que pode ser escrito na forma ,,
onde m e n sdo numeros inteiros, sendo que n deve ser diferente
de zero. Frequentemente usamos m/n para significar a divisdo de
m por n.

N CZ C Q(N esta contido em Z que esta contido em Q)

Subconjuntos:
SIMBOLO | REPRESENTACAO DESCRICAO
" Q* Conjunto dos nimeros
racionais nao nulos
N Q Conjunto dos nimeros
* racionais nao negativos
- Q* Cor'uun'Fo dos. ndmeros
* racionais positivos
i Q Conjunto dos nimeros
- racionais nao positivos
xa. o* Conjunto dos nlimeros
- racionais negativos




MATEMATICA

Representag¢do decimal
Podemos representar um nimero racional, escrito na forma de fragdo, em nimero decimal. Para isso temos duas maneiras possiveis:

12) O numeral decimal obtido possui, apds a virgula, um nimero finito de algarismos. Decimais Exatos:

2
Z =04
5

22) O numeral decimal obtido possui, apds a virgula, infinitos algarismos (nem todos nulos), repetindo-se periodicamente Decimais
Periddicos ou Dizimas Periddicas:

1

— =0,333...

3
Representagdo Fracionaria

E a operagdo inversa da anterior. Aqui temos duas maneiras possiveis:

1) Transformando o nimero decimal em uma fragdo numerador é o nimero decimal sem a virgula e o denominador é composto pelo
numeral 1, seguido de tantos zeros quantas forem as casas decimais do nimero decimal dado. Ex.:
0,035 =35/1000

2) Através da fragdo geratriz. Ai temos o caso das dizimas periddicas que podem ser simples ou compostas.
— Simples: o seu periodo é composto por um mesmo ndmero ou conjunto de nimeros que se repeti infinitamente. Exemplos:

. El'lddﬂlm . 0313131, .

Periodo: 4 (1 algarismo) Pariodo 31 2 algarismos) Peﬁfjﬁ?;%??a_ & sgaiomos
4 31

0t =3 0313131 =— 73

? 9% 0278278278, = —

Procedimento: para transformarmos uma dizima periddica simples em fragdo basta utilizarmos o digito 9 no denominador para cada
guantos digitos tiver o periodo da dizima.

— Composta: quando a mesma apresenta um ante periodo que ndo se repete.

a)
Farme nbo peErSdicn oo o

perindn s didema manss a Sl i 2l

parte ik parnidd ca (" \

nEE — OB B2h et 1 1B [}
UL 53"3:3"3” - - - — —
E-H:JI” LMD (M 2 ThH 12

arte nli )
caitGdch & atgaTismes
ooTh 2 ' il
_!Ea;u_,—.:: F"-E":-.'f- 1 = “'h.r 5"":"::
AT T
d ko Eemia

Procedimento: para cada algarismo do periodo ainda se coloca um algarismo 9 no denominador. Mas, agora, para cada algarismo do
antiperiodo se coloca um algarismo zero, também no denominador.
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Conceito de pastas e diretdrios

Pasta algumas vezes é chamada de diretdrio, mas o nome “pas-
ta” ilustra melhor o conceito. Pastas servem para organizar, armaze-
nar e organizar os arquivos. Estes arquivos podem ser documentos
de forma geral (textos, fotos, videos, aplicativos diversos).

Lembrando sempre que o Windows possui uma pasta com o
nome do usudrio onde sdo armazenados dados pessoais.

Dentro deste contexto temos uma hierarquia de pastas.

W
W
W
W

Visual Studio 2017 Visual Studio 2019 XSplit Presentations.

alunos.accdb

Databasel.accdb Defauit.rdp linkedim doc

No caso da figura acima, temos quatro pastas e quatro arqui-
VOS.

Arquivos e atalhos

Como vimos anteriormente: pastas servem para organizagao,
vimos que uma pasta pode conter outras pastas, arquivos e atalhos.

e Arquivo é um item Unico que contém um determinado dado.
Estes arquivos podem ser documentos de forma geral (textos, fotos,
videos e etc..), aplicativos diversos, etc.

e Atalho é um item que permite facil acesso a uma determina-
da pasta ou arquivo propriamente dito.

-

\
N
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1

Y

®v|£ » Computader » Disco Local (C) »

Organizar v Compartilhar com Mova pasta
.0 Favoritos Rens
Bl Area de Trabalho | Argquivos de Programas
& Downloads | Argquivos de Programas (x86)
&l Locais .. Informatica
.. oraclexe
4l Bibliotecas | oraclexe_Inst
@ Documentos |\ pccopia
[ Imagens | Perflogs
& Misicas £ 1 Usudrios
B videos . Windows
|| catalina.out
*d Grupo doméstico %) msdia80.dll arquivo
| veredist

.- Computador
& Disco Local (C)
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5 PC (\\WVBoxSvr) (2

N 5°|U§5°¢pa5ta

“! Rede

B NESKTND_-TM2IBT
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Area de transferéncia

A area de transferéncia é muito importante e funciona em se-
gundo plano. Ela funciona de forma temporaria guardando vérios
tipos de itens, tais como arquivos, informagdes etc.

— Quando executamos comandos como “Copiar” ou “Ctrl + C”,
estamos copiando dados para esta area intermediaria.

)
/



— Quando executamos comandos como “Colar” ou “Ctrl + V”,
estamos colando, isto é, estamos pegando o que estd gravado na
area de transferéncia.

Manipulagao de arquivos e pastas

A caminho mais rapido para acessar e manipular arquivos e
pastas e outros objetos é através do “Meu Computador”. Podemos
executar tarefas tais como: copiar, colar, mover arquivos, criar pas-
tas, criar atalhos etc.

e s
v|@ » Computador » + | 43| Pesquisar Camputadar o]
Organizar v Propriedades do sistema Desinstalar ou alterar um programa Mapear unidade de rede  » -~ A @

¢ Favoritos — # Unidades de Disco Rigido (1)

M Area de Trabalhol Disco Local (C:)

18 Downloads @ —

S | ocais 56,6 GB livre(s) de 119 GB

4 Dispositivos com Armazenamento Removivel (1)

L Bibliotecas <@, Unidade de CD (DY) VirtualBox

(8 Documentos \‘ Guest Additions

5 Imagens QN 0 bytes livre(s) de 57,6 MB

o) Musicas _| 4 Local darede (1)

B videos

c';'f PC (\VBoxSvr) (Z:)
«& Grupo domeéstico -

1% Computador
&, Disco Local (C))
W Unidade de CD (I
S8 PC (\VBoxSw) (3

€ Rede
78 INTEL_CE_LINUX
M NOTFRAT ol
PCPOWER Grupo de trabalho: WORKGROUP
]kf Processador: Intel(R) Core(TM) i5-33...

Meméria: 8,00 GB

s T—

Uso dos menus

5
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Programas e aplicativos

e Media Player

¢ Media Center

e Limpeza de disco

¢ Desfragmentador de disco
e Os jogos do Windows.

e Ferramenta de captura

INFORMATICA

e Backup e Restore

Interagdo com o conjunto de aplicativos

Vamos separar esta intera¢do do usuario por categoria para en-
tendermos melhor as fungbes categorizadas.

Facilidades

O Windows possui um recurso muito interessante que é o Cap-
turador de Tela , simplesmente podemos, com o mouse, recortar a
parte desejada e colar em outro lugar.

Musica e Video

Temos o Media Player como player nativo para ouvir musicas
e assistir videos. O Windows Media Player é uma excelente expe-
riéncia de entretenimento, nele pode-se administrar bibliotecas
de musica, fotografia, videos no seu computador, copiar CDs, criar
playlists e etc., isso também é vélido para o media center.

— =]
(OO » sitteca » Misica » Todas as Misicas Reprodur || Gravar || Sincronizar
Organizar v  Transmitic v Criar lista de reprodugdo v °% = | Pesquisar -0

Album + T Duragio | Classifica.. Atista participante Compositor -

B Biblioteca BobAdri
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Ferramentas do sistema

e A limpeza de disco é uma ferramenta importante, pois o pro-
prio Windows sugere arquivos inuteis e podemos simplesmente
confirmar sua exclusdo.

Calculando...
[ J

BExaminando: Arquivos de despejo de memdria de emo do sistema




= Limpeza de Disco para (C:)

-, Voc# pode usar a Limpera de Disco para liberar até 56,5 MB
de espago em disco em ().

Arquivos a serem excluidos:

il H Arquivos de Programa Baiados 0 bytes -

Edl ._..l Arguives de Intemet Tempordrios 501 KB

[ @ Lixeira Obytes |

[ || Arquivos de Log de Configuragdo 228 KB

[l || Arquivos tempordrios 338MB .
Total de espago em disco obtido: 12,5 MB

Descrigao

Os Arquivos de Programa Baados sdo controles ActiveX e
miniaplicativos Java cujo download & feito automaticamente da
Intemet quando vocE exibe determinadas paginas. Eles sdo
amazenados temporariamente no seu disco rigido, na pasta
Arguives de Programa Baados.

’ '@' Limpar arquivos do sistema ] [ Bxibir Anquivos ]
Como a Limpeza de Disco funciona?
0K | [ cancelar |

¢ O desfragmentador de disco é uma ferramenta muito impor-
tante, pois conforme vamos utilizando o computador os arquivos
ficam internamente desorganizados, isto faz que o computador fi-
que lento. Utilizando o desfragmentador o Windows se reorganiza
internamente tornando o computador mais rapido e fazendo com
que o Windows acesse 0s arquivos com maior rapidez.

i Destuagrentador de Disce —
;O Daviragrractadcr da Dinca ccrflida arqu o fragmackudes no diacs rigids do camputadar pars
. o [-me s irformpclies sobee o esfegenentados de Pigog.
Agendarrento:
A desfragmentagio agemdada esti ativada I % Confgurar agendamente..

Esmcuta 5z 0000 & cods quarts-feirs
Prosema evecugdo sgendada 307062020 0208

Status atuak
Diszo Liiiris Enecug o Progresss
& e Erecutando.. % gnakisada

cPeserade peln Sistems TR 300 D Fragrmamade)

Apenas o disoes que poder ser deslragmentados dlo mosirados.
Para determinas meelhor se os discos precisam ser desfragmentades agora, € necessinio anglzd-les primero.

[ % Panar cpanagic

Fechar

INFORMATICA

e O recurso de backup e restaura¢do do Windows é muito im-
portante pois pode ajudar na recuperagao do sistema, ou até mes-
mo escolher seus arquivos para serem salvos, tendo assim uma cé-
pia de seguranga.
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R Windows 8
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Sistema

Classificagdo do sistema indisponivel

Intel(R) Core(TM) i5-3337U CPU @ 1.80GHz  1.80 GHz
3,50 GB

Sistema Operacional de 32 bits, processador com base em x64

Classificagdo:
Processador:

Memaria instalada (RAM):
Tipo de sisterna:

Menhuma Entrada 3 Caneta ou por Toque esta disponivel para este
video

Caneta e Toque:

MNeome do computader, deminio e configuragdes de grupo de trabalho

MNome do computador: SOLUCAOWS '@'Alterar

Nome completo do SOLUCAOWS configuragdes
computador:

Descricdo do computador:

Grupo de trabalho: WORKGROUP




CONHECIMENTOS ESPECIFICOS
ORIENTADOR SOCIAL

CONHECIMENTOS BASICOS SOBRE A ROTINA DO TRA-
BALHO, COMPATIVEL COM A FUNGAO

Na escola, o orientador educacional é um dos membros da
equipe gestora, ao lado do diretor e do coordenador pedagdgi-
co. Ele é o principal responsavel pelo desenvolvimento pessoal
de cada aluno, dando suporte a sua formagdo como cidaddo, a
reflexdo sobre valores morais e éticos e a resolugdo de conflitos.

Ao lado do professor, esse profissional zela pelo processo de
aprendizagem e formacdo dos estudantes por meio do auxilio ao
docente na compreensao dos comportamentos das criangas. Ou
seja: enquanto o professor se ocupa em cumprir o curriculo dis-
ciplinar, o orientador educacional se preocupa com os conteu-
dos atitudinais, o chamado curriculo oculto. Nele, entram aspec-
tos que as criangas aprendem na escola de forma nédo explicita:
valores e a construgdo de relagGes interpessoais.

Por tratar diretamente das relagdes humanas, o orientador
educacional pode ter suas fun¢des confundidas com as de um
psicoldgico. Essa confusdo, no entanto, deve ser evitada, por-
que, embora também lide com problemas de convivéncia e com
dificuldades de aprendizagem das criangas, a fun¢do do orienta-
dor se aproxima mais do aspecto pedagdgico e ndo da dimensdo
terapéutica do atendimento.

Para conseguir realizar seu trabalho, o profissional que ocu-
pa esse cargo ndo pode ficar o tempo inteiro em sua sala, apenas
recebendo alunos expulsos da aula ou que desrespeitaram um
colega ou um professor. Ele sé consegue saber o que estd acon-
tecendo na escola, entender quais sdo os comportamentos das
criangas e propor encaminhamentos adequados quando circula
pelos espagos e convive com os estudantes.

Esse trabalho também ultrapassa os muros da escola. O
orientador deve atuar como uma ponte entre a instituicdo e a
comunidade, entendendo sua realidade, ouvindo o que ela tem
a dizer e abrindo o didlogo entre suas expectativas e o planeja-
mento escolar.

Apesar de essas fungdes do orientador serem essenciais
no processo de ensino e aprendizagem, nem sempre as escolas
contam com esse profissional em sua equipe. Com ou sem ele,
no entanto, o trabalho ndo pode deixar de ser feito. Da mesma
maneira que uma escola sem coordenador pedagdgico ndo deixa
de planejar as situagdes didaticas, uma escola sem orientador
educacional ndo deixa de se preocupar com a formacgdo cidada
de seus alunos. Essa missdo deve ser cumprida pelo diretor, co-
ordenador e também pelos professores.

O que faz o orientador educacional?

- Orienta os alunos em seu desenvolvimento pessoal, preo-
cupando-se com a formacgédo de seus valores, atitudes, emogdes
e sentimentos;

- Orienta, ouve e dialoga com alunos, professores, gestores
e responsaveis e com a comunidade;

- Participa da organizagdo e da realizagdo do projeto politi-
co-pedagdgico e da proposta pedagodgica da escola;

- Ajuda o professor a compreender o comportamento dos
alunos e a agir de maneira adequada em relagdo a eles;

- Ajuda o professor a lidar com as dificuldades de aprendi-
zagem dos alunos;

- Medeia conflitos entre alunos, professores e outros mem-
bros da comunidade;

- Conhece a legislagdo educacional do pais;

- Circula pela escola e convive com os estudantes.

FREIRE. P EDUCAGAO E MUDANGCA. SAO PAULO:
PAZ E TERRA, 1994

Educagdo e Mudanga?
A Educagdo e o Processo de Mudanga Social
1. INTRODUCAO

N3o é possivel fazer uma reflexdo sobre o que é a educacdo
sem refletir sobre o préprio homem.

Por isso, é preciso fazer um estudo filosofico-antropoldgico.
Comecemos por pensar sobre nés mesmos e tratemos de encon-
trar, na natureza do homem, algo que possa constituir o nucleo
fundamental onde se sustente o processo de educagdo.

Qual seria este nucleo captdvel a partir de nossa prépria ex-
periéncia existencial?

Este nucleo seria o inacabamento ou a inconclusdo do ho-
mem.

O cdo e a arvore também sdo inacabados, mas o homem se
sabe inacabado e por isso se educa. Nao haveria educagdo se
o homem fosse um ser acabado. O homem pergunta-se: quem
sou? de onde venho? onde posso estar? O homem pode refle-
tir sobre si mesmo e colocar-se num determinado momento,
numa certa realidade: é um ser na busca constante de ser mais
e, como pode fazer esta autorreflexdo, pode descobrir-se como
um ser inacabado, que estd em constante busca. Eis aqui a raiz
da educacdo.

A educagdo é uma resposta da finitude da infinitude. A edu-
cacdo é possivel para o homem, porque este é inacabado e sabe-
-se inacabado. Isto leva-o a sua perfei¢dao. A educagado, portanto,
implica uma busca realizada por um sujeito que é o homem. O
homem deve ser o sujeito de sua prépria educagdo. Ndo pode
ser o objeto dela. Por isso, ninguém educa ninguém.

Por outro lado, a busca deve ser algo e deve traduzir-se em
ser mais: é uma busca permanente de “si mesmo” (eu ndo posso
pretender que meu filho seja mais era minha busca e ndo na
dele).

Sem duvida, ninguém pode buscar na exclusividade, indivi-
dualmente. Esta busca solitdria poderia traduzir-se em um ter
mais, que é uma forma de ser menos. Esta busca deve ser feita
com outros seres que também procuram ser mais e em comu-
nhdo com “outras” consciéncias, caso contrario se faria de umas
consciéncias, objetos de outras. Seria “coisificar” as conscién-
cias.

1 Texto adaptado da obra Educagdo e mudanga de Paulo
Freire.




CONHECIMENTOS ESPECIFICOS
ORIENTADOR SOCIAL

Jaspers disse: “Eu sou na medida em que os outros também
sdo.” O homem ndo é uma ilha. E comunicag¢do. Logo, hd uma
estreita relagdo entre comunhdo e busca.

2. SABER-IGNORANCIA

A educagdo tem cardter permanente. Ndo ha seres edu-
cados e ndo educados. Estamos todos nos educando. Existem
graus de educagdo, mas estes ndo sdo absolutos.

O homem, por ser inacabado, incompleto, ndo sabe de ma-
neira absoluta. Somente Deus sabe de maneira absoluta.

A sabedoria parte da ignorancia. Nao hd ignorantes absolu-
tos. Se num grupo de camponeses conversarmos sobre colhei-
tas, devemos ficar atentos para a possibilidade de eles saberem
muito mais do que nds.

Se eles sabem selar um cavalo e sabem quando vai chover,
se sabem semear, etc..., ndo podem ser ignorantes (durante a
Idade Média, saber selar um cavalo representava alto nivel téc-
nico), o que lhes falta é um saber sistematizado.

O saber se faz através de uma superagdo constante. O sa-
ber superado ja é uma ignorancia. Todo saber humano tem em
si 0 testemunho do novo saber que ja anuncia. Todo saber traz
consigo sua propria superacdo. Portanto, ndo ha saber nem ig-
norancia absoluta: hd somente uma relativizagdo do saber ou da
ignorancia.

Por isso, ndo podemos nos colocar na posi¢ao do ser supe-
rior que ensina um grupo de ignorantes, mas sim na posi¢do hu-
milde daquele que comunica um saber relativo a outros que pos-
suem outro saber relativo. (E preciso saber reconhecer quando
os educandos sabem mais e fazer com que eles também saibam
com humildade.)

3. AMOR-DESAMOR

0O amor é uma tarefa do sujeito. E falso dizer que o amor n3o
espera retribuicdes. O amor é uma intercomunicagdo intima de
duas consciéncias que se respeitam. Cada um tem o outro, coma
sujeito de seu amor. Nao se trata de apropriar-se do outro.

Nesta sociedade hd uma ansia de impor-se aos demais numa
espécie de chantagem de amor. Isto é uma distor¢do do amor.
Quem ama o faz amando os defeitos e as qualidades do ser ama-
do.

Ama-se na medida em que se busca comunicagdo, integra-
¢do a partir da comunicagdo com os demais.

Ndo ha educagdo sem amor. O amor implica luta contra o
egoismo. Quem ndo é capaz de amar os seres inacabados ndo
pode educar. Ndo ha educagdo imposta, como ndo had amor im-
posto. Quem ndo ama ndao compreende o préximo, ndo o res-
peita.

N3do ha educag¢ao do medo. Nada se pode temer da educa-
¢do quando se ama.

4. ESPERANCA-DESESPERANCA

Com base no inacabamento, nasce o problema da esperanca
e da desesperancga. Podemos fazer deles o objeto de nossa re-
flexdo. Eu espero na medida em que comego a busca, pois ndo
seria possivel buscar sem esperanga.

Uma educagdo sem esperanc¢a ndo é educa¢do. Quem nao
tem esperan¢a na educa¢ao dos camponeses deverd procurar
trabalho noutro lugar.

5. 0 HOMEM - UM SER DE RELACOES

O homem estd no mundo e com o mundo. Se apenas esti-
vesse no mundo ndo haveria transcendéncia nem se objetivaria
a si mesmo. Mas como pode objetivar-se, pode também distin-
guir entre um eu e um nao-eu.

Isto o torna um ser capaz de relacionar-se; de sair de si; de
projetar-se nos outros; de transcender.

Pode distinguir orbitas existenciais distintas de si mesmo.

Estas relagdes ndo se dao apenas com os outros, mas se ddo
no mundo, com o mundo e pelo mundo (nisto se apoiaria o pro-
blema da religido).

O animal ndo é um ser de relagGes, mas de contatos. Esta no
mundo e ndo com o mundo.

6. CARACTERISTICAS

A primeira caracteristica desta relagdo é a de refletir sobre
este mesmo ato. Existe uma reflexdo do homem face a realida-
de. O homem tende a captar uma realidade, fazendo-a objeto de
seus conhecimentos. Assume a postura de um sujeito cognos-
cente de um objeto cognoscivel. Isto é préprio de todos os ho-
mens e ndo privilégio de alguns (por isso a consciéncia reflexiva
deve ser estimulada, conseguir que o educando reflita sobre sua
propria realidade).

Quando o homem compreende sua realidade, pode levantar
hipoteses sobre o desafio dessa realidade e procurar solugdes.
Assim, pode transforma-la e com seu trabalho pode criar um
mundo préprio: seu eu e suas circunstancias.

O homem enche de cultura os espacgos geograficos e histori-
cos. Cultura é tudo o que é criado pelo homem. Tanto uma poe-
sia como uma frase de saudacdo. A cultura consiste em recriar
e ndo em repetir. O homem pode fazé-lo porque tem uma cons-
ciéncia capaz de captar o mundo e transforma-lo. Isto nos leva
a uma segunda caracteristica da relagdo: a consequéncia, resul-
tante da criacdo e recriagdo que assemelha o homem a Deus. O
homem ndo é, pois, um homem para a adaptagao. A educacgdo
ndo é um processo de adaptacdo do individuo a sociedade. O ho-
mem deve transformar a realidade para ser mais (a propaganda
politica ou comercial fazem do homem um objeto).

O homem se identifica com sua prépria agdo: objetiva o
tempo, temporaliza-se, faz-se homembhistéria.

O animal esta sob o tempo. Para ele ndo ha ontem nem
amanha. Estd sob uma eternidade esmagadora. Estd encharcado
pelo tempo e por isso ndo tem tempo.

Para Deus também ndo existe tempo; porque esta sobre ele. O
homem ao contrario esta no tempo e abre uma janela no tempo:
dimensiona-se, tem consciéncia de um ontem e de um amanha.

O homem primitivo viveu sob o tempo, e quando teve cons-
ciéncia do tempo se historicizou.

Deus vive no presente e para ele o meu futuro é presente. Por
isso ndo podemos dizer que Deus prevé, mas que vé tudo no seu
presente.

As relagbes do homem sdo também temporais, transcenden-
tes. O homem pode transcender sua imanéncia e estabelecer re-
lagcdo com os seres infinitos. Mas esta relacdo ndo pode ser uma
domesticagdo, submissdo ou resignagao diante do ser infinito.

As relagGes ou contatos dos animais sdo reflexos. Apesar de
a psicologia revelar certa inteligéncia (como a de criangas de 3
anos) em alguns animais, esta inteligéncia se restringe ao meca-
nico e ao reflexo.
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Em segundo lugar, as relagdes dos animais sdo inconsequentes, ja que estes ndo tém liberdade para criar ou ndo criar. As abe-
Ihas, por exemplo, ndo podem fazer um mel especial para consumidores mais exigentes. Estdao determinadas pelo instinto.

Uma educacgdo que pretendesse adaptar o homem estaria matando suas possibilidades de acdo, transformando-o em abelha. A
educacdo deve estimular a opgdo e afirmar o homem como homem. Adaptar é acomodar, ndo transformar.

O homem integra-se e ndo se acomoda. Existe, contudo, uma adaptacdo ativa.

Quanto mais dirigidos sdo os homens pela propaganda ideoldgica, politica ou comercial, tanto mais sdo objetos e massas.

Quanto mais o homem é rebelde e inddcil, tanto mais é criador, apesar de em nossa sociedade se dizer que o rebelde é um ser
inadaptado.

Os contatos além disso ndo sdo temporais, porque os animais ndo podem fazer sua propria historia.

Os contatos sdo intranscendentes, porque os animais estdo submersos em sua imanéncia.

Em resumo:

As relagbes séo: Os contatos séo:
Reflexivas Reflexos
Consequentes Inconsequentes
Transcendentes Intranscendentes
Temporais Intemporais

7. 0 IMPETO CRIADOR DO HOMEM

Em todo homem existe um impeto criador. O impeto de criar nasce da inconclusdo do homem. A educagdo é mais auténtica
quanto mais desenvolve este impeto ontolégico de criar. A educacdo deve ser desinibidora e n3o restritiva. E necessario darmos
oportunidade para que os educandos sejam eles mesmos.

Caso contrario domesticamos, o que significa a negagdo da educagdo. Um educador que restringe os educandos a um plano
pessoal impede-os de criar. Muitos acham que o aluno deve repetir o que o professor diz na classe. Isto significa tomar o sujeito
como instrumento.

O desenvolvimento de uma consciéncia critica que permite ao homem transformar a realidade se faz cada vez mais urgente.
Na medida em que os homens, dentro de sua sociedade, vao respondendo aos desafios do mundo, vdao temporalizando os espagos
geograficos e vdao fazendo historia pela sua prépria atividade criadora.

8. CONCEITO DE SOCIEDADE EM TRANSICAO

Uma determinada época histérica é constituida por determinados valores, com formas de ser ou de comportar-se que buscam
plenitude.

Enquanto estas concepgdes se envolvem ou sdo envolvidas pelos homens, que procura a plenitude, a sociedade estd em cons-
tante mudancga. Se os fatores rompem o equilibrio, os valores comegam a decair; esgotam-se, ndo correspondem aos novos anseios
da sociedade. Mas como esta ndo morre, os novos valores comegam a buscar a plenitude. A este periodo, chamamos transic¢do.
Toda transigdo é mudanga, mas ndo vice-versa (atualmente estamos numa época de transigdo).

N&o ha transicdo que ndo implique um ponto de partida, um processo e um ponto de chegada. Todo amanha se cria num ontem,
através de um hoje. De modo que o nosso futuro baseia-se no passado e se corporifica no presente. Temos de saber o que fomos e
0 que somos, para saber o que seremos.

9. CARACTERISTICAS DE UMA SOCIEDADE FECHADA

A sociedade fechada latino-americana foi uma sociedade colonial. Em algumas formas basicas de seu comportamento obser-
vamos que, geralmente, o ponto de decisdo econémica desta sociedade estd fora dela. Isto significa que este ponto estd dentro de
outra sociedade. Esta outra é a sociedade matriz: Espanha ou Portugal em nossa realidade latino-americana. Esta sociedade matriz
€ a que tem opgdes; em troca, as demais sociedades somente recebem ordens. Assim é possivel falar de “sociedade-sujeito” e de
“sociedade-objeto”. Esta Ultima opera necessariamente como um satélite comandado pelo seu ponto de decisdo: é uma sociedade
periférica e ndo reflexiva.

O ponto de decisdo ou sociedade matriz fortifica-se e procura na outra sociedade a matéria-prima e a transforma em produtos
manufaturados, que vende as mesmas sociedades-objetos. O custo, a importagdo, a exportagdo, o prego, etc., sdo determinados
pela sociedade-sujeito. Ndo cabe a sociedade dominada decidir. Por isso ndo hd nela mercado interno; sua economia cresce para
fora, o que significa ndo crescer.

O mercado é externo a sociedade-objeto e tem caracteristicas ciclicas: madeira, agucar, ferro, café, suscessivamente. Esta so-
ciedade é predatdria, ndo tem povo: tem massa. Ndo é uma entidade participante.

Nestas sociedades se instala uma elite que governa conforme as ordens da sociedade diretriz. Esta elite imp&e-se as massas
populares. Esta imposi¢do faz com que ela esteja sobre o povo e ndo com o povo. As elites prescrevem as determinagdes as massas.
Estas massas estdo sob o processo histérico. Sua participa¢do na histdria é indireta. Ndo deixam marcas como sujeitos, mas como
objetos.






