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PORTUGUES

COMPREENSAO E ESTRUTURAGCAO DE TEXTOS.

Compreender e interpretar textos é essencial para que o obje-
tivo de comunicagdo seja alcangado satisfatoriamente. Com isso, é
importante saber diferenciar os dois conceitos. Vale lembrar que o
texto pode ser verbal ou ndo-verbal, desde que tenha um sentido
completo.

A compreensao se relaciona ao entendimento de um texto e
de sua proposta comunicativa, decodificando a mensagem explici-
ta. S6 depois de compreender o texto que é possivel fazer a sua
interpretagao.

A interpretac¢do sdo as conclusdes que chegamos a partir do
conteudo do texto, isto €, ela se encontra para além daquilo que
esta escrito ou mostrado. Assim, podemos dizer que a interpreta-
¢do é subjetiva, contando com o conhecimento prévio e do reper-
tério do leitor.

Dessa maneira, para compreender e interpretar bem um texto,
€ necessario fazer a decodificacdo de cddigos linguisticos e/ou vi-
suais, isto é, identificar figuras de linguagem, reconhecer o sentido
de conjungGes e preposi¢bes, por exemplo, bem como identificar
expressoes, gestos e cores quando se trata de imagens.

Dicas praticas

1. Faga um resumo (pode ser uma palavra, uma frase, um con-
ceito) sobre o assunto e os argumentos apresentados em cada pa-
ragrafo, tentando tragar a linha de raciocinio do texto. Se possivel,
adicione também pensamentos e inferéncias proprias as anotagdes.

2. Tenha sempre um diciondrio ou uma ferramenta de busca
por perto, para poder procurar o significado de palavras desconhe-
cidas.

3. Fique atento aos detalhes oferecidos pelo texto: dados, fon-
te de referéncias e datas.

4. Sublinhe as informagdes importantes, separando fatos de
opinides.

5. Perceba o enunciado das questdes. De um modo geral, ques-
tées que esperam compreensao do texto aparecem com as seguin-
tes expressées: o autor afirma/sugere que...; segundo o texto...; de
acordo com o autor... Ja as questdes que esperam interpreta¢dao do
texto aparecem com as seguintes expressdes: conclui-se do texto
que...; o texto permite deduzir que...; qual é a intengdo do autor
quando afirma que...

Tipologia Textual

A partir da estrutura linguistica, da fun¢do social e da finali-
dade de um texto, é possivel identificar a qual tipo e género ele
pertence. Antes, é preciso entender a diferenga entre essas duas
classificagdes.

Tipos textuais

A tipologia textual se classifica a partir da estrutura e da finali-
dade do texto, ou seja, esta relacionada ao modo como o texto se
apresenta. A partir de sua fungdo, é possivel estabelecer um padrao
especifico para se fazer a enunciagdo.

Veja, no quadro abaixo, os principais tipos e suas caracteristi-
cas:

Apresenta um enredo, com acles e
relacBes entre personagens, que ocorre
em determinados espago e tempo. E
contado por um narrador, e se estrutura
da seguinte maneira: apresentagao >
desenvolvimento > climax > desfecho

TEXTO NARRATIVO

Tem o objetivo de defender determinado
ponto de vista, persuadindo o leitor a
partir do uso de argumentos sélidos.
Sua estrutura comum é: introdugao >

desenvolvimento > conclusdo.

TEXTO
DISSERTATIVO
ARGUMENTATIVO

Procura expor ideias, sem a necessidade
de defender algum ponto de vista. Para
isso, usa-se comparagdes, informagoes,
defini¢des, conceitualizagdes etc. A
estrutura segue a do texto dissertativo-
argumentativo.

TEXTO EXPOSITIVO

ExpOe acontecimentos, lugares, pessoas,
de modo que sua finalidade é descrever,
ou seja, caracterizar algo ou alguém.
Com isso, é um texto rico em adjetivos e
em verbos de ligacdo.

TEXTO DESCRITIVO

Oferece instrugdes, com o objetivo de
orientar o leitor. Sua maior caracteristica
sdo os verbos no modo imperativo.

TEXTO INJUNTIVO

Géneros textuais

A classificacdo dos géneros textuais se dé a partir do reconhe-
cimento de certos padrdes estruturais que se constituem a partir
da fungdo social do texto. No entanto, sua estrutura e seu estilo
nao sdo tdo limitados e definidos como ocorre na tipologia textual,
podendo se apresentar com uma grande diversidade. Além disso, o
padrdo também pode sofrer modificagdes ao longo do tempo, as-
sim como a propria lingua e a comunicagéo, no geral.

Alguns exemplos de géneros textuais:

e Artigo

¢ Bilhete

e Bula

e Carta

e Conto

e CrOnica

e E-mail

e Lista

e Manual




¢ Noticia

* Poema

® Propaganda

e Receita culindria
e Resenha

* Semindario

Vale lembrar que é comum enquadrar os géneros textuais em
determinados tipos textuais. No entanto, nada impede que um tex-
to literario seja feito com a estruturagdo de uma receita culinaria,
por exemplo. Entdo, fique atento quanto as caracteristicas, a finali-
dade e a fungdo social de cada texto analisado.

ARGUMENTAGCAO

O ato de comunicagdo ndo visa apenas transmitir uma
informacgdo a alguém. Quem comunica pretende criar uma imagem
positiva de si mesmo (por exemplo, a de um sujeito educado,
ou inteligente, ou culto), quer ser aceito, deseja que o que diz
seja admitido como verdadeiro. Em sintese, tem a intencdo de
convencer, ou seja, tem o desejo de que o ouvinte creia no que o
texto diz e faga o que ele propde.

Se essa é a finalidade ultima de todo ato de comunicagdo, todo
texto contém um componente argumentativo. A argumentagdo é o
conjunto de recursos de natureza linguistica destinados a persuadir
a pessoa a quem a comunicagdo se destina. Estd presente em todo
tipo de texto e visa a promover adesdo as teses e aos pontos de
vista defendidos.

As pessoas costumam pensar que o0 argumento seja apenas
uma prova de verdade ou uma razdo indiscutivel para comprovar a
veracidade de um fato. O argumento é mais que isso: como se disse
acima, é um recurso de linguagem utilizado para levar o interlocutor
a crer naquilo que esta sendo dito, a aceitar como verdadeiro o que
esta sendo transmitido. A argumentagdo pertence ao dominio da
retdrica, arte de persuadir as pessoas mediante o uso de recursos
de linguagem.

Para compreender claramente o que é um argumento, é bom
voltar ao que diz Aristdteles, fildsofo grego do século IV a.C., numa
obra intitulada “Tdpicos: os argumentos sdo Uteis quando se tem de
escolher entre duas ou mais coisas”.

Se tivermos de escolher entre uma coisa vantajosa e
uma desvantajosa, como a saude e a doenga, ndo precisamos
argumentar. Suponhamos, no entanto, que tenhamos de escolher
entre duas coisas igualmente vantajosas, a riqueza e a saude. Nesse
caso, precisamos argumentar sobre qual das duas é mais desejavel.
O argumento pode entdo ser definido como qualquer recurso que
torna uma coisa mais desejavel que outra. Isso significa que ele atua
no dominio do preferivel. Ele é utilizado para fazer o interlocutor
crer que, entre duas teses, uma é mais provavel que a outra, mais
possivel que a outra, mais desejavel que a outra, é preferivel a outra.

O objetivo da argumentacdo ndo é demonstrar a verdade de
um fato, mas levar o ouvinte a admitir como verdadeiro o que o
enunciador esta propondo.

Ha uma diferenca entre o raciocinio légico e a argumentagdo.
O primeiro opera no dominio do necessario, ou seja, pretende
demonstrar que uma conclusdo deriva necessariamente das
premissas propostas, que se deduz obrigatoriamente dos
postulados admitidos. No raciocinio légico, as conclusGes ndo
dependem de crengas, de uma maneira de ver o mundo, mas
apenas do encadeamento de premissas e conclusdes.

Por exemplo, um raciocinio ldgico é o seguinte encadeamento:

A éigual a B.

A éigualaC.

Entdo: C é igual a B.
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Admitidos os dois postulados, a conclusdo &, obrigatoriamente,
que C é igual a A.

Outro exemplo:

Todo ruminante é um mamifero.

A vaca é um ruminante.

Logo, a vaca é um mamifero.

Admitidas como verdadeiras as duas premissas, a conclusdo
também sera verdadeira.

No dominio da argumentacdo, as coisas sao diferentes. Nele,
a conclusdo ndo é necessaria, ndo é obrigatdria. Por isso, deve-
se mostrar que ela é a mais desejavel, a mais provavel, a mais
plausivel. Se o Banco do Brasil fizer uma propaganda dizendo-
se mais confidvel do que os concorrentes porque existe desde a
chegada da familia real portuguesa ao Brasil, ele estara dizendo-
nos que um banco com quase dois séculos de existéncia é sélido
e, por isso, confidvel. Embora ndo haja relagdo necessaria entre
a solidez de uma instituicdo bancaria e sua antiguidade, esta tem
peso argumentativo na afirmac¢do da confiabilidade de um banco.
Portanto é provavel que se creia que um banco mais antigo seja
mais confidvel do que outro fundado ha dois ou trés anos.

Enumerar todos os tipos de argumentos é uma tarefa quase
impossivel, tantas sdao as formas de que nos valemos para fazer
as pessoas preferirem uma coisa a outra. Por isso, é importante
entender bem como eles funcionam.

J4 vimos diversas caracteristicas dos argumentos. E preciso
acrescentar mais uma: o convencimento do interlocutor, o
auditério, que pode ser individual ou coletivo, serd tanto mais
facil quanto mais os argumentos estiverem de acordo com suas
crengas, suas expectativas, seus valores. Ndo se pode convencer
um auditério pertencente a uma dada cultura enfatizando coisas
que ele abomina. Serda mais facil convencé-lo valorizando coisas
que ele considera positivas. No Brasil, a publicidade da cerveja vem
com frequéncia associada ao futebol, ao gol, a paixdao nacional. Nos
Estados Unidos, essa associagdo certamente nao surtiria efeito,
porque la o futebol ndo é valorizado da mesma forma que no Brasil.
O poder persuasivo de um argumento esta vinculado ao que é
valorizado ou desvalorizado numa dada cultura.

Tipos de Argumento

J4& verificamos que qualquer recurso linguistico destinado
a fazer o interlocutor dar preferéncia a tese do enunciador é um
argumento. Exemplo:

Argumento de Autoridade

E a citacdo, no texto, de afirmacdes de pessoas reconhecidas
pelo auditério como autoridades em certo dominio do saber,
para servir de apoio aquilo que o enunciador esta propondo. Esse
recurso produz dois efeitos distintos: revela o conhecimento do
produtor do texto a respeito do assunto de que estd tratando; da ao
texto a garantia do autor citado. E preciso, no entanto, ndo fazer do
texto um amontoado de citagdes. A citagdo precisa ser pertinente e
verdadeira. Exemplo:

“A imaginagdo é mais importante do que o conhecimento.”

Quem disse a frase ai de cima ndo fui eu... Foi Einstein. Para
ele, uma coisa vem antes da outra: sem imaginagdo, ndo ha
conhecimento. Nunca o inverso.

Alex José Periscinoto.
In: Folha de S. Paulo, 30/8/1993, p. 5-2




A tese defendida nesse texto é que a imaginacdo é mais
importante do que o conhecimento. Para levar o auditério a aderir
a ela, o enunciador cita um dos mais célebres cientistas do mundo.
Se um fisico de renome mundial disse isso, entdo as pessoas devem
acreditar que é verdade.

Argumento de Quantidade

E aquele que valoriza mais o que é apreciado pelo maior
numero de pessoas, 0 que existe em maior nimero, o que tem maior
duragdo, o que tem maior numero de adeptos, etc. O fundamento
desse tipo de argumento é que mais = melhor. A publicidade faz
largo uso do argumento de quantidade.

Argumento do Consenso

E uma variante do argumento de quantidade. Fundamenta-se
em afirmagbes que, numa determinada época, sdo aceitas como
verdadeiras e, portanto, dispensam comprovag¢des, a menos que
o objetivo do texto seja comprovar alguma delas. Parte da ideia
de que o consenso, mesmo que equivocado, corresponde ao
indiscutivel, ao verdadeiro e, portanto, é melhor do que aquilo que
nao desfruta dele. Em nossa época, sdo consensuais, por exemplo,
as afirmagdes de que o meio ambiente precisa ser protegido e de
que as condigdes de vida sdo piores nos paises subdesenvolvidos.
Ao confiar no consenso, porém, corre-se o risco de passar dos
argumentos validos para os lugares comuns, os preconceitos e as
frases carentes de qualquer base cientifica.

Argumento de Existéncia

E aquele que se fundamenta no fato de que é mais facil aceitar
aquilo que comprovadamente existe do que aquilo que é apenas
provéavel, que é apenas possivel. A sabedoria popular enuncia o
argumento de existéncia no provérbio “Mais vale um passaro na
mao do que dois voando”.

Nesse tipo de argumento, incluem-se as provas documentais
(fotos, estatisticas, depoimentos, gravagdes, etc.) ou provas
concretas, que tornam mais aceitavel uma afirmagdo genérica.
Durante a invasdo do Iraque, por exemplo, os jornais diziam que o
exército americano era muito mais poderoso do que o iraquiano.
Essa afirmagdo, sem ser acompanhada de provas concretas, poderia
ser vista como propagandistica. No entanto, quando documentada
pela comparagdo do numero de canhdes, de carros de combate, de
navios, etc., ganhava credibilidade.

Argumento quase légico

E aquele que opera com base nas relacdes légicas, como causa
e efeito, analogia, implicagdo, identidade, etc. Esses raciocinios
sdo chamados quase légicos porque, diversamente dos raciocinios
l6gicos, eles ndo pretendem estabelecer relagdes necessarias
entre os elementos, mas sim instituir relagdes provaveis, possiveis,
plausiveis. Por exemplo, quando se diz “A é igual a B”, “B é igual a
C”, “entdo A é igual a C”, estabelece-se uma relagdo de identidade
l6gica. Entretanto, quando se afirma “Amigo de amigo meu é meu
amigo” ndo se institui uma identidade légica, mas uma identidade
provavel.

Um texto coerente do ponto de vista ldgico é mais facilmente
aceito do que um texto incoerente. Varios sdo os defeitos que
concorrem para desqualificar o texto do ponto de vista ldgico: fugir
do tema proposto, cair em contradi¢do, tirar conclusdes que ndo se
fundamentam nos dados apresentados, ilustrar afirmagdes gerais
com fatos inadequados, narrar um fato e dele extrair generalizagGes
indevidas.
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Argumento do Atributo

E aquele que considera melhor o que tem propriedades tipicas
daquilo que é mais valorizado socialmente, por exemplo, o mais
raro é melhor que o comum, o que é mais refinado é melhor que o
gue é mais grosseiro, etc.

Por esse motivo, a publicidade usa, com muita frequéncia,
celebridades recomendando prédios residenciais, produtos de
beleza, alimentos estéticos, etc.,, com base no fato de que o
consumidor tende a associar o produto anunciado com atributos
da celebridade.

Uma variante do argumento de atributo é o argumento da
competéncia linguistica. A utilizagdo da variante culta e formal
da lingua que o produtor do texto conhece a norma linguistica
socialmente mais valorizada e, por conseguinte, deve produzir um
texto em que se pode confiar. Nesse sentido é que se diz que o
modo de dizer da confiabilidade ao que se diz.

Imagine-se que um médico deva falar sobre o estado de
saude de uma personalidade publica. Ele poderia fazé-lo das duas
maneiras indicadas abaixo, mas a primeira seria infinitamente mais
adequada para a persuasdo do que a segunda, pois esta produziria
certa estranheza e ndo criaria uma imagem de competéncia do
médico:

- Para aumentar a confiabilidade do diagndstico e levando em
conta o carater invasivo de alguns exames, a equipe médica houve
por bem determinar o internamento do governador pelo periodo
de trés dias, a partir de hoje, 4 de fevereiro de 2001.

- Para conseguir fazer exames com mais cuidado e porque
alguns deles sdo barrapesada, a gente botou o governador no
hospital por trés dias.

Como dissemos antes, todo texto tem uma fungdo
argumentativa, porque ninguém fala para ndo ser levado a sério,
para ser ridicularizado, para ser desmentido: em todo ato de
comunicagdo deseja-se influenciar alguém. Por mais neutro que
pretenda ser, um texto tem sempre uma orientagao argumentativa.

A orientagdo argumentativa é uma certa direcdo que o falante
traca para seu texto. Por exemplo, um jornalista, ao falar de um
homem publico, pode ter a inteng¢do de critica-lo, de ridiculariza-lo
ou, ao contrdrio, de mostrar sua grandeza.

O enunciador cria a orientagdo argumentativa de seu texto
dando destaque a uns fatos e ndao a outros, omitindo certos
episddios e revelando outros, escolhendo determinadas palavras e
ndo outras, etc. Veja:

“O clima da festa era tdo pacifico que até sogras e noras
trocavam abracos afetuosos.”

O enunciador ai pretende ressaltar a ideia geral de que noras
e sogras nao se toleram. Ndo fosse assim, ndo teria escolhido esse
fato para ilustrar o clima da festa nem teria utilizado o termo até,
gue serve para incluir no argumento alguma coisa inesperada.

Além dos defeitos de argumentagcdo mencionados quando
tratamos de alguns tipos de argumentagdo, vamos citar outros:

- Uso sem delimitacdo adequada de palavra de sentido tdo
amplo, que serve de argumento para um ponto de vista e seu
contrdrio. Sdo nogBes confusas, como paz, que, paradoxalmente,
pode ser usada pelo agressor e pelo agredido. Essas palavras
podem ter valor positivo (paz, justica, honestidade, democracia)
ou vir carregadas de valor negativo (autoritarismo, degradagdo do
meio ambiente, injustica, corrupgdo).

- Uso de afirmagdes tdo amplas, que podem ser derrubadas por
um unico contra exemplo. Quando se diz “Todos os politicos sdo
ladrGes”, basta um Unico exemplo de politico honesto para destruir
o argumento.




MATEMATICA

OPERAGOES COM NUMEROS NATURAIS, INTEIROS, RACIONAIS E REAIS

Conjunto dos niimeros inteiros - z
O conjunto dos numeros inteiros € a reunido do conjunto dos numeros naturaisN={0, 1, 2, 3, 4,..., n,...},(N CZ); o conjunto dos opostos

dos numeros naturais e o zero. Representamos pela letra Z.

N CZ (N esta contido em Z)

Subconjuntos:
SIMBOLO | REPRESENTACAO DESCRICAO
* Z* Conjunto dos nimeros inteiros ndo nulos
+ Z, Conjunto dos nimeros inteiros ndo negativos
e+ z*, Conjunto dos nimeros inteiros positivos
- Z_ Conjunto dos nimeros inteiros ndo positivos
*e- Z*_ Conjunto dos nimeros inteiros negativos

Observamos nos numeros inteiros algumas caracteristicas:
® Mddulo: distancia ou afastamento desse nimero até o zero, na reta numérica inteira. Representa-se o médulo por | |. O mdédulo de

qualquer numero inteiro, diferente de zero, é sempre positivo.
* Numeros Opostos: dois numeros sao opostos quando sua soma é zero. Isto significa que eles estdo a mesma distancia da origem

(zero).

| [ ' | POSITIVOS
8 7 6 5-4 3 2 1 0 +1 +2 +344 +5 +6 +7 48

NEGATIVOS Aunidades 4 unidades

Somando-se temos: (+4) + (-4) = (-4) + (+4) =0

Operagoes
e Soma ou Adicdo: Associamos aos numeros inteiros positivos a ideia de ganhar e aos nimeros inteiros negativos a ideia de perder.




ATENCAO: O sinal (+) antes do niimero positivo pode ser dis-
pensado, mas o sinal (=) antes do numero negativo nunca pode
ser dispensado.

e Subtragdo: empregamos quando precisamos tirar uma quan-
tidade de outra quantidade; temos duas quantidades e queremos
saber quanto uma delas tem a mais que a outra; temos duas quan-
tidades e queremos saber quanto falta a uma delas para atingir a
outra. A subtragdo é a operagdo inversa da adi¢do. O sinal sempre
sera do maior niumero.

ATENCAO: todos parénteses, colchetes, chaves, nimeros, ...,
entre outros, precedidos de sinal negativo, tem o seu sinal inverti-
do, ou seja, é dado o seu oposto.

Exemplo:

(FUNDAGAO CASA — AGENTE EDUCACIONAL - VUNESP) Para
zelar pelos jovens internados e orienta-los a respeito do uso ade-
quado dos materiais em geral e dos recursos utilizados em ativida-
des educativas, bem como da preservacdo predial, realizou-se uma
dinamica elencando “atitudes positivas” e “atitudes negativas”, no
entendimento dos elementos do grupo. Solicitou-se que cada um
classificasse suas atitudes como positiva ou negativa, atribuindo
(+4) pontos a cada atitude positiva e (-1) a cada atitude negativa.
Se um jovem classificou como positiva apenas 20 das 50 atitudes
anotadas, o total de pontos atribuidos foi

(A) 50.

(B) 45.

(C) 42.

(D) 36.

(E) 32.

Resolugdo:

50-20=30 atitudes negativas
20.4=80

30.(-1)=-30

80-30=50

Resposta: A

e Multiplicagdo: é uma adicdo de nimeros/ fatores repetidos.
Na multiplicagdo o produto dos nimeros a e b, pode ser indicado
porax b, a.b ouainda ab sem nenhum sinal entre as letras.

e Divisdo: a divisdo exata de um nuimero inteiro por outro nu-
mero inteiro, diferente de zero, dividimos o médulo do dividendo
pelo médulo do divisor.

ATENCAO:

1) No conjunto Z, a divisGo ndo é comutativa, néo é associativa
e ndo tem a propriedade da existéncia do elemento neutro.

2) Ndo existe divisdo por zero.

3) Zero dividido por qualquer nimero inteiro, diferente de zero,
é zero, pois o produto de qualquer numero inteiro por zero é igual
a zero.

Na multiplicagdo e divisdo de nimeros inteiros é muito impor-
tante a REGRA DE SINAIS:

Sinais iguais (+) (+); (-) (-) = resultado sempre positivo.

Sinais diferentes (+) (-); (-) (+) = resultado sempre
negativo.
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Exemplo:

(PREF.DE NITEROI) Um estudante empilhou seus livros, obten-
do uma Unica pilha 52cm de altura. Sabendo que 8 desses livros
possui uma espessura de 2cm, e que os livros restantes possuem
espessura de 3cm, o nimero de livros na pilha é:

(A) 10

(B) 15

(C) 18

(D) 20

(E) 22

Resolugao:

Sdo 8 livrosde 2 cm: 8.2 =16cm

Como eu tenho 52 cm ao todo e os demais livros tem 3 cm,
temos:

52 -16 =36 cm de altura de livros de 3 cm

36:3=12livros de 3cm

O total de livros da pilha: 8 + 12 = 20 livros ao todo.

Resposta: D

e Potenciagdo: A poténcia a” do numero inteiro a, é definida
como um produto de n fatores iguais. O nimero a é denominado a
base e o niUmero n é o expoente.a"=axaxaxax..xa,aé mult-
plicado por a n vezes. Tenha em mente que:

—Toda poténcia de base positiva € um nimero inteiro positivo.

—Toda poténcia de base negativa e expoente par é um nimero
inteiro positivo.

— Toda poténcia de base negativa e expoente impar é um nu-
mero inteiro negativo.

Propriedades da Potenciacdo

1) Produtos de Poténcias com bases iguais: Conserva-se a base
e somame-se 0s expoentes. (—a)®. (—a)® = (—a)?**® = (-a)°

2) Quocientes de Poténcias com bases iguais: Conserva-se a
base e subtraem-se os expoentes. (-a)®: (-a)® = (-a)®~° = (-a)?

3) Poténcia de Poténcia: Conserva-se a base e multiplicam-se
os expoentes. [(-a)°]? = (-a)*-2 = (-a)*°

4) Poténcia de expoente 1: E sempre igual a base. (-a)' = -a e
(+a)t =+a

5) Poténcia de expoente zero e base diferente de zero: E igual
al.(+a)’=1e(-b)°=1

Conjunto dos nimeros racionais - Q m

Um numero racional é o que pode ser escrito na forma ,,
onde m e n sdo numeros inteiros, sendo que n deve ser diferente
de zero. Frequentemente usamos m/n para significar a divisdo de
m por n.

N CZ C Q (N esta contido em Z que esta contido em Q)
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Subconjuntos:
SIMBOLO | REPRESENTAGCAO DESCRIGAO
* Q* Conjunto dos nimeros racionais ndo nulos
+ Q, Conjunto dos nimeros racionais ndo negativos
*e+ Q*, Conjunto dos niumeros racionais positivos
- Q_ Conjunto dos nimeros racionais ndo positivos
*e- Q*_ Conjunto dos nimeros racionais negativos

Representag¢do decimal
Podemos representar um numero racional, escrito na forma de fragdo, em numero decimal. Para isso temos duas maneiras possiveis:
12) O numeral decimal obtido possui, apds a virgula, um nimero finito de algarismos. Decimais Exatos:

2
= -04
5

22) O numeral decimal obtido possui, apds a virgula, infinitos algarismos (nem todos nulos), repetindo-se periodicamente Decimais
Periddicos ou Dizimas Periddicas:

1
— =0,333...
3
Representagdo Fracionaria
E a operagdo inversa da anterior. Aqui temos duas maneiras possiveis:
1) Transformando o nimero decimal em uma fragdo numerador é o nimero decimal sem a virgula e o denominador é composto pelo
numeral 1, seguido de tantos zeros quantas forem as casas decimais do nimero decimal dado. Ex.:

0,035 =35/1000

2) Através da fracdo geratriz. Ai temos o caso das dizimas periddicas que podem ser simples ou compostas.
—Simples: o seu periodo é composto por um mesmo nimero ou conjunto de nimeros que se repeti infinitamente. Exemplos:

o . * 0313131 .
Periodo: 4 {1 algarismo] Perioda 31 (2 algarismos) peﬁfgs%?%ﬂﬂ_ 5 slgariomos
1 31
0.444.. =< 0313131, = — -
? 99 0,278278278. = 559

Procedimento: para transformarmos uma dizima periddica simples em fragdo basta utilizarmos o digito 9 no denominador para cada
quantos digitos tiver o periodo da dizima.

— Composta: quando a mesma apresenta um ante periodo que ndo se repete.
a)

Fame ndo perkdi o oo o
parinds das ditms mancs o Sl e anadi

parte ndo panidd ca (" \

D8G — DN a2h D2h 1 Th T

0.58333... = = = = —
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aua'u_,—.:: Feripdn - Rar mn g
[ar
digarEma




CONHECIMENTOS ESPECIFICOS
Professor

TENDENCIAS PEDAGOGICAS E SUAS MANIFESTACOES
NA PRATICA EDUCATIVA

Tendéncia redentora- Afirma que a educagdo é responsavel
pela dire¢do da sociedade, na medida em que ela é capaz de dire-
cionar a vida social, salvando-a da situacdo em que se encontra. Ex:
Coméni

Tendéncia reprodutora- Afirma que a educacgdo faz, integral-
mente, parte da sociedade e a reproduz. Aborda a educa¢do como
uma instancia dentro da sociedade e exclusivamente a seu servigo;
ndo a redime de suas mazelas, mas a reproduz no seu modelo vi-
gente, perpetuando-a, se possivel. Ex: Althusser

Essa tendéncia, que Saviani chama de critico reprodutivista,
ndo se traduz numa pedagogia, ndo estabelece um modo de agir
para a educacdo.

Tendéncia transformadora- Seus tedricos ndo negam que a
educacdo tem papel ativo na sociedade nem recusam reconhecer
os seus condicionamentos histérico-sociais. Ao contrario, conside-
ram a possibilidade de agir a partir dos préprios condicionantes his-
téricos. Ex: Paulo Freire.

Esta tendéncia ndo cede ao ilusdrio otimismo, buscando inter-
pretar a educagdo dimensionada dentro dos determinantes sociais,
com possibilidade de agir estrategicamente.

As Tendéncias Pedagdgicas

TENDENCIAS
PEDAGOGICAS NAO-
CRITICAS

TENDENCIAS
PEDAGOGICAS
CRITICAS

Consideram a
influéncia de fatores
sociais, politicos,
econdémicos e culturais
na pratica de ensinar.

Recebem esse nome
porque ndo estabelecem
relagdes entre a educagdo e
as questdes sociais

Tendéncias

Pedagogicas

nao-criticas
(liberais)

Tendéncias
Pedagogicas
criticas

Tendéncia Pedagdgica Tradicional

Existente desde o século XVII, quando Coménio (1592-1670)-
considerado pai da didaticaescreveu a Didatica Magna.

Essa tendéncia foi caracteristica da educagdo dos jesuitas

* Caracteristicas :

- valorizagdo do conteudo;

- 0 centro do processo de ensinoaprendizagem é o professor,
detentor de todo o saber, com postura autoritdria;

- valorizagdo de exposicao oral sobre qualquer outro procedi-
mento de ensino;

- avaliacdo quantitativa, visa medir a quantidade de conheci-
mento decorado, “absorvido” pelo aluno (uso de excessiva memo-
rizagdo)

- aluno passivo, considerado mero receptor do conhecimento

Tendéncia Renovada Progressivista (Escola Nova)

* Caracteristicas dessa tendéncia:

- 0 aluno é o centro do processo de ensinoaprendizagem;

- métodos ativos na educagao;

- 0s conteldos devem ser os meios para que os alunos desen-
volvam habilidades;

- 0s sentimentos ndo podem ser excluidos do processo relacio-
nal de ensino-aprendizagem;

- surge a avaliagdo qualitativa;

- valoriza a auto-avaliagdo.

A Escola Nova nasceu com as ideias de John Dewey (1859-
1952), nos EUA




Anisio Teixeira Fernando de Azevedo

Lourenco Filho

Influenciados por esse tedrico, tedricos brasileiros propuseram
o0 Manifesto dos Pioneiros da Educagdo Nova, em 1932.

Esse Manifesto reivindicava, por exemplo, escola publica, gra-
tuita, obrigatdria, laica e mista, dentre outras coisas.

Essa tendéncia trouxe importantes reflexdes sobre o processo
de ensino-aprendizagem e a rela¢do professor aluno.

Entretanto, o método ativo criado pelos representantes da Es-
cola Nova era muito caro, dependendo de recursos didaticos ainda
muito distantes da realidade brasileira

Tendéncia Renovada Nao diretiva

* Caracteristicas dessa tendéncia:

- grande influéncia da psicologia na Educagdo;

- defende a liberdade do aluno para aprender;

- também centrada no aluno, mas o professor acaba tendo seu
trabalho pedagdgico relegado a um segundo plano, pois passa a dar
énfase ao aspecto afetivo em primeiro plano.

Carl Rogers

Tendéncia Tecnicista

* Caracteristicas dessa tendéncia:

- sofisticados métodos de ensino;

- énfase nos meios para garantir os resultados de aprendiza-
gem;

- separagdo entre o pensar e o fazer;

- atividades do professor eram planejadas por supervisores es-
colares e orientadores educacionais;

CONHECIMENTOS ESPECIFICOS
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- valorizagdo de conteudos cientificos, necessarios a capacita-
¢do profissional.

* Tradicional

Tendéncias
Pedagdgicas

* Renovada Progressivista (escolanovista)

nao-criticas * Renovada Nio diretiva

(liberais)

* Tendéncia Tecnicista

Tendéncia Pedagdgica Progressista Libertaria

* Caracteristicas dessa tendéncia:

-autogestao;

-educacdo pelo trabalho.

-producdo de textos livres e o compartilhamento destes;

- a aula-passeio, a correspondéncia interescolar, aimprensa es-
colar, o livro da vida ;

-compromisso com uma escola democratica e popular;

Célestin Freinet

Tendéncia Pedagdgica Progressista Libertadora

* Caracteristicas dessa tendéncia:

- atribui a educagdo o papel de denunciar as condi¢des alienan-
tes do povo;

- valorizagdo do cotidiano do aluno;

- estimulo ao desenvolvimento de uma consciéncia critica, ca-
paz de tornar o aluno o sujeito de sua propria histéria;

-didlogo préximo e afetuoso entre professor (mediador) e alu-
no;

- 0 ensino dos conteudos deve desvelar a realidade;

- concepgado politica do ato de educar

Paulo Freire




Tendéncia Pedagodgica Progressista Historico-Critica ou Criti-
co-social dos contetidos

* Caracteristicas dessa tendéncia:

- Promover a incorporagao de conteldos culturais universais a
luz da realidade dos alunos;

-Professor como mediador entre o saber e o aluno.

-Atribui grande importancia a didatica como meio de confron-
tar os conhecimentos sistematizados as experiéncias socioculturais
de vida concreta dos alunos

-A selegdo de conteudos pelo professor deve considerar sua
aplicabilidade e seu carater cientifico.

Defendida por Saviani, Libdneo, Luckesi e Gadotti

* Tradicional

Tendéncias

Pedagdgicas

nao-criticas
(liberais)

* Renovada Progressivista (escolanovista
* Renovada Nao diretiva

* Tendéncia Tecnicista

* Libertaria

Tendéncias

Pedagdgicas
criticas

* Libertadora

* Critico-social dos contetidos

22 Parte - Do senso comum pedagdgico a postura critica na pra-
tica docente escolar

Senso comum sdo conceitos, significados e valores que adquiri-
mos no ambiente em que vivemos

Senso comum pedagdgico : para ser professor basta tomar um
certo conteudo, preparar-se para apresenta-lo ou dirigir o seu estu-
do; ir para uma sala de aula, tomar conta de uma turma e efetivar
o ritual da docéncia: apresentacdo de conteuldos, controle dos alu-
nos, etc.

Outro senso comum pedagdgico é o que acredita que o aluno
seja passivo

Uma terceira forma do senso comum pedagdgico € a de consi-
derar que o educando é um ser incapaz de criar

O conhecimento e seu processo

O conhecimento é uma forma de entendimento da realidade; é
a compreensdo inteligivel daquilo que se passa na realidade

O processo de conhecimento é ativo, bem como ativo é o ato
de memorizar.

Memoriza¢do ndo significa pura e simplesmente reter alguma
coisa, mas encontrar ativamente os mecanismos pelos quais se
pode guardar na memdria alguma coisa.

O livro didatico tem sido assumido como uma “Biblia”

Tais livros podem e devem ser utilizados, desde que com criti-
cidade, ultrapassando os elementos do senso comum e os proprios
limites desses livros

Os sujeitos da praxis pedagdgica

O educador é aquele que, tendo adquirido o nivel de cultura
necessario para o desempenho de sua atividade, da dire¢do ao en-
sino e a aprendizagem.
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O professor fard a mediagdo entre o coletivo da sociedade (os
resultados da cultura) e o individual do aluno.

Para isso, o educador precisa :

eter comprometimento politico com o que faz

econhecer bem o campo cientifico com o qual trabalha

ster habilidades e recursos técnicos para possibilitar aos alunos
a sua elevacdo cultural.

“Arte de ensinar”

Desejo permanente de trabalhar, das mais variadas e adequa-
das formas, para a elevagao cultural dos educandos

O educando detém uma cultura que adquiriu espontaneamen-
te no seu dia a dia O papel do educador estd em criar condi¢des
para que o educando aprenda e se desenvolva, de forma ativa, in-
teligivel e sistematica.

Antes de falarmos especificamente sobre os tedricos em ques-
tdo, vamos analisar um pouco sobre as tendéncias pedagdgicas na
educagdo e suas decorréncias, e na sequencia estudaremos a con-
tribuicdo desses tedricos que tanto acrescentaram a Educacgdo atra-
vés de suas metodologias e teorias.

As tendéncias pedagdgicas sdo de extrema relevancia para a
Educagao, principalmente as mais recentes, pois contribuem para
a condugdo de um trabalho docente mais consciente, baseado nas
demandas atuais da clientela em questao. O conhecimento dessas
tendéncias e perspectivas de ensino por parte dos professores é
fundamental para a realizagdo de uma pratica docente realmente
significativa, que tenha algum sentido para o aluno, pois tais ten-
déncias objetivam nortear o trabalho do educador, ajudando-o a
responder a questdes sobre as quais deve se estruturar todo o pro-
cesso de ensino, tais como: o que ensinar? Para quem? Como? Para
qué? Por qué?

E para que a pratica pedagdgica em sala de aula alcance seus
objetivos, o professor deve ter as respostas para essas questdes,
pois, como defende Luckesi (1994), “a Pedagogia ndo pode ser bem
entendida e praticada na escola sem que se tenha alguma clareza
do seu significado. Isso nada mais é do que buscar o sentido da
pratica docente”.

Essas tendéncias pedagdgicas, formuladas ao longo dos tem-
pos por diversos tedricos que se debrucaram sobre o tema, foram
concebidas com base nas visOes desses pensadores em relagdo ao
contexto histdrico das sociedades em que estavam inseridos, além
de suas concepgdes de homem e de mundo, tendo como principal
objetivo nortear o trabalho docente, modelando-o a partir das ne-
cessidades de ensino observadas no ambito social em que viviam.

Sendo assim, o conhecimento dessas correntes pedagdgicas
por parte dos professores, principalmente as mais recentes, torna-
-se de extrema relevancia, visto que possibilitam ao educador um
aprofundamento maior sobre os pressupostos e variaveis do pro-
cesso de ensino-aprendizagem, abrindo-lhe um leque de possibili-
dades de direcionamento do seu trabalho a partir de suas convic-
¢Oes pessoais, profissionais, politicas e sociais, contribuindo para a
producdo de uma pratica docente estruturada, significativa, escla-
recedora e, principalmente, interessante para os educandos.

A escola precisa ser reencantada, precisa encontrar motivos
para que o aluno va para os bancos escolares com satisfacdo, ale-
gria. Existem escolas esperangosas, com gente animada, mas exis-
te um mal-estar geral na maioria delas. Ndo acredito que isso seja
tragico. Essa insatisfagdo deve ser aproveitada para dar um salto.
Se 0 mal-estar for trabalhado, ele permite avancgos. Se for aceito
como fatalidade, ele torna a escola um peso morto na histdria, que
arrasta as pessoas e as impede de sonhar, pensar e criar (Moacir
Gadotti, em entrevista para a revista Nova Escola, edi¢do de no-
vembro/2000).




